
Sie wissen, 
was Sie tun –  

wir wissen,  
was Sie brauchen.



Beruhigend zu wissen, wenn  
noch jemand hinter einem steht.

Versicherungen sind ein komplexes Thema über das der professionelle Marktteilnehmer gut  

informiert sein sollte. Insbesondere das Firmenkundengeschäft ist vielen Risiken und Gefahren 

ausgesetzt und es werden zur Absicherung der wirtschaftlichen Folgen vielfältige Lösungen 

angeboten.

Ohne fachkundige Unterstützung wird schnell der Überblick darüber verloren, was wirklich  

notwendig ist. Hinzu kommen Sondereinflüsse, die entsprechend berücksichtigt werden müssen. 

Gerade bei derartigen Situationen ist es wichtig, einen kompetenten Risikoträger als Partner  

an der Seite zu wissen, der hilft, sich gegen den existenzbedrohenden Ernstfall abzusichern.



Bereits ein kleines Ereignis kann zu Auswirkungen mit Ernstfallfolgen führen. Alle existenz­

gefährdenden Gefahren müssen daher abgedeckt sein. Im Eigenbehalt sollten nur einschätzbare 

Gefahren getragen werden. Risikoschutz sollte immer bedarfsgerecht und gestalterisch flexibel 

aufgebaut sein.



Die besten Produkte hießen bei uns 
schon immer Dienst und Leistung.

Schwerpunkt bleibt die Unterstützung in den Kerngeschäftsprozessen.

Qualifizierte Betreuung und Abwicklung mit den Aufgabenbereichen:

	 Gute Erreichbarkeit

	 Bedarfsorientierung

	 Hohe Fach- und Problemlösungskompetenz

	 Engagement

	 Zeitnaher Informationsfluss







Echter Service bedeutet mehr 
als nur Preislisten verteilen.

„Sie beschreiben die Risiken. Wir haben die Konzepte.“ Ein im Underwriting  

aufgestelltes Spezialistenteam orientiert sich nicht nur an Tarifen, sondern  

konzipiert bedarfsgerechte Lösungen.



Beratung vor Ort hat uns 
schon immer Spaß gemacht.

Qualifizierte Risikoabdeckung benötigt eine begleitende und kompetente Vorort­

unterstützung. Ein maßgeschneiderter Deckungsschutz erfordert einen fachorientierten 

Berater an der Seite. Ohne Risikoanalyse keine bedarfsgerechten Lösungen.







Partnerschaft, wie sie sein sollte:
Das Interlloyd Ideen-Netzwerk.

Konsequente Positionierung in dem Maklergeschäftssegment. Die Aktivitäten  

in der gemeinsamen Wertschöpfungskette mit den Maklern dynamisch und  

vorteilhaft gestalten.



Wir wissen, was Sie brauchen.
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